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Mit optimierten Messtechniken kénnen die Optiker die Augen genauer vermessen

e

. Die Daten werden anschlieBend fur die Produktion der Brillenglaser genutzt.

Optiker scharfen den Blick

€

Innovative Glaser versprechen ein besseres Sehvermégen sogar vor dem PC und bei Dunkelheit

HANS SCHURMANN | DUSSELDORF

Brillenverkiufer haben es nicht
leicht: Jeder dritte Kunde lief sich im
Vorjahr neue Gliser einfach in die
alte Fassung montieren. Modische
Gestelle ziehen bei den meisten Deut-
schen nicht. Trotzdem kénnte Bewe-
gung in die Optikergeschifte kom-
men - denn eine Reihe von Innovatio-
nen zielt direkt auf den Sehnerv. Mit
neuen Methoden der Augenvermes-
sung und priziseren Fertigungsver-
fahren macht die Glasindustrie verlo-
ckende Versprechen: Triger der
neuen Brillen sehen nicht nur schir-
fer und kontrastreicher, sondernneh-
men auch Farben brillanter wahr.
Daskénnte ziehen.

Glashersteller Carl Zeiss Vision
hat eine Messmethode entwickelt,

Kundschaft bis auf ein Hundertstel
Dioptrien genau ermitteln kénnen.
Bisherige Gerite schaffen nur ein

* Fiinfundzwanzigstel Dioptrien. Der
' Vorteil liegt auf der Hand:,Der

Kunde bekommt eine Brille, die noch
besser an seine individuelle Sehleis-
tung angepasst ist“, sagt Maik Har-
tung, Marketingleiter bei dem Aale-
ner Brillenglashersteller.

Zwar trigt in Deutschland heute
schon fast jeder zweite eine Brille
- insgesamt rund 42 Millionen Men-

schen. Doch die Interessenvertreter
der Augenoptiker sind nicht sonder-
lich zufrieden: ,,Nach wie vor liegen
die Umsitze unter dem Branchenum-
satz vor der Streichung der gesetzli-
chen Krankenversicherungs-Zu-
schiisse im Januar 2004, sagt der Pra-
sident des Zentralverbands der Au-
genoptiker, Thomas Nosch. Immer-
hin gab es im Jahr 2007 einen leich-
ten Aufwirtstrend: Die Umsitze stie-
gen um rund drei Prozent auf etwas
mehr als drei Mrd. Euro.

Lange Zeit bestand die Hoffnung
der Branche darin, den Kunden die
Brille als modisches Assessoire
schmackhaft machen zu kénnen. Da-
mit sei man gescheitert, riumt Nosch
ein. Einfacher sei es, die Kunden fiir
technische Innovationen zu begeis-
tern. Mit neu entwickelten Geriten

ziseren Fertigung und mit Hilfen fiir
einen genaueren Einbau der Gliser
sei ein Fortschritt hin zu einer héhe-
ren Sehschirfe erzielt worden.

»Vor allem mittelstdndische Au-
genoptiker nutzen die Chance, sich
mit individuell auf den Kunden zu ge-
schnittenen Brillengldsern von Filia-
listen wie Fielmann oder Apollo Op-
tik zu unterscheiden, sagt der Ver-
bandsprisident. Kunden kleinerer L3-
den seien eher bereit, die aufwendi-
gere Beratung zu honorieren. '

Die hochgenaue Vermessung der
Augen dauert wesentlich langer als
herkémmliche Methoden. Das soge-
nannte I[-Profiler-Verfahren von
Zeiss beispielsweise kombiniert die
klassische subjektive Brillenglasbe-
stimmung und einer sogenannten
Wellenfront-Messung. Es vermisst
die Augen unabhingig voneinander
und auch - wie beim Sehen in der
Dunkelheit - bei erweiterter Pupille.
Dabei werden auch individuelle Au-
gen-Merkmale bestimmt, die das Se-
hen bei ungiinstigen Beleuchtungs-
verhiltnissen beeinflussen.

»Der Aufwand lohnt sich®, sagt
der Marketingleiter von Carl Zeiss Vi-
sion. Mit den Zusatzinformationen
kénnten Brillengliser erstmals so auf
die Bediirfnisse des Kunden abge-
stimmt werden, dass dieser vor allem

_mit der Optiker die Sehleistung ihrer __zu Vermessung der Augen, einer pri- _in der Dimmerung und Nacht deut-

lich besser sehen kdnne, so Maik Har-

tung. Da es sich bei I-Scription um

ein mathematisches Optimierungs-
verfahren fiir die Produktion han-
delt, kann der Optiker es den Kunden
dhnlich wie eine Entspiegelung als
Extra verkaufen. Der Preis sei ver-
gleichbar hoch, so Hartung.

Auch bei den Gleitsichtbrillen hat
sich im Glas einiges getan. ,Die Tech-
nologie kann man mit der von vor
zehn Jahren gar nicht mehr verglei-
chen®, sagt Ellen Zimmermann vom

Miinchner Brillen-Hersteller Roden-
stock. Diese Gliser seien mittler-
weile so gut vertriiglich, dass auch da-
mit auch langes, konzentriertes Bild-
schirmarbeiten gut zu bewiltigen
sel. ,Neben Dioptrien und Zylinder
flieRen bei der Fertigung individuali-
sierter Gleitsichtgldser eine Menge
weiterer Parameter in die Berech-
nung ein”, so Zimmermann.

Beider Produktion der Gliser kon-
nen die Hersteller inzwischen auch
personliche Sehgewohnheiten be-
riicksichtigen. ,Das ist besonders
praktisch fiir spezielle Gleitsichtbril-
len fiir Bildschirmarbeitsplitze®,
sagt Wolfgang Wesemann, Leiter der
Hoheren Fachschule fiir Augenoptik
in K6ln. Im herkémmlichen Gleit-
siclitglas gibt es grofie Zonen fiir den
Nahbereich und grofe Zonen fiir die

. Ferne. Hingegen fillt der fiir das Ar-

beiten am Computer wichtige mitt-
lere Sehbereich relativ schmal aus.
Beim Glas fiir die PC-Arbeit liegt der
Schwerpunkt auf der Kurz- und Mit-
teldistanz. ,Das ist optimal fiir den
Augenabstand zur Tastatur und den

Computerbildschirm®, so Wese-
mann.
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